
 
 

 
 

 
 

ORACLE OPENWORLD 

San Francisco | 16-19 septembre 2019 

 
Oracle OpenWorld, le regard de Franck Lasserre, Trésorier du club J.D.Edwards  
et DSI chez WEISDHARDT. 
 
 
 
J’ai eu la possibilité d’assister à Oracle OpenWorld qui a eu lieu du 16 au 19 septembre au Moscone 
center à San Francisco et j’en profite pour vous faire un petit retour sur ce que j’ai pu voir. 
 
C’est assez impressionnant, il est annoncé 60 000 participants et plus de 2 000 sessions pour 
OOW 2019. La première chose à faire est de bien choisir et faire des arbitrages pour les sessions 
proposées. Vous trouverez ci-après les informations qui me paraissent importantes, sachant 
qu’en tant que représentant du club JDE, je me suis focalisé sur les sessions J.D. Edwards. 
 
 
Les 2 Keynote de Larry Ellison : 
 

 Gen2cloud - Autonomous Infrastructure : 
 
Larry Ellison a présenté les orientations d’Oracle Cloud Infrastructure (OCI) pour ce qu’il 
appelle le Cloud 2ème génération.  
Cela comprend l’autonomous OS Oracle Linux et l’autonomous database qui se gèrent de 
manière autonome (mise à jour, sécurité, scale up, provisionning).  
Plus d’intervention humaine qui « coûte et est responsable d’erreurs, de risques ou vol de 
données » (les DBA apprécieront …) 
 
Il a aussi malmené Amazon qu’il juge moins fiable, moins sécurisé et deux fois plus cher. Des 
accords sont passés avec Microsoft Azure et VMware qui fonctionneront avec OCI (Oracle Cloud 
Infrastructure). OCI peut aussi être installé On-Premise pour les clients qui le souhaitent. Une 
offre d’essai est disponible gratuitement. 
 
 



 
 

 
 
 
 
 
 

 Fusion Cloud Applications 
 
Larry Ellison présente l’ensemble des applications Cloud d’Oracle qui se positionnent en leader 
du marché concernant l’ERP (N° 1 devant SAP), HCM (N°1 devant Workday) et CX (N° 2 du marché 
après Salesforces).  
 
Les applications d’Oracle sont annoncées comme plus complètes, plus intégrées et surtout les 
seules à avoir été conçues sur une infrastructure Cloud de 2ème génération (Gen2Cloud). 
Les applications vont donc bénéficier des technologies de Gen2Cloud comme le machine learning 
ou Analytics, et de Bots assistant digital, la reconnaissance vocale en 28 langues. 
 
Larry en a aussi profité pour piquer ses concurrents (SAP, Salesforce, Workday) dont les offres 
ne sont pas construites sur une infrastructure Cloud aussi performante que celle d’Oracle.   
 
 
 
J.D. Edwards : 
 
Une quarantaine de sessions concernaient notre ERP préféré et avaient un contenu riche et 
instructif. 
 
 
 
 

 
 

Ces dernières années, de nombreux outils ont 
été développés dans les tools de JDE et nous 
ouvrent la possibilité de lancer la 
transformation digitale de nos métiers : 

 
 Iot  
 Applications mobiles 
 Ouverture et intégration avec des 

applications externes 
 Automatisation des processus 
 Ergonomie et expérience utilisateur 
 Notifications 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

Cependant, un bon nombre d’entre nous n’ont pas encore mis en œuvre ces possibilités. La 
plupart des clients JDE que j’ai vu étaient très attachés à leur ERP préféré et se sont montrés très 
intéressés pour mettre en œuvre ces nouveautés. 
 
Ce que j’ai vu sur les présentations et retours d’expérience des clients est bien plus avancé et très 
différent de ce que nous avons chez nous. On a les outils, les documentations, les partenaires, il 
est temps de s’y mettre… 
 
 
 
Pour ma part la feuille de route est simple (mais rude) : 
 

 Installer les derniers tools et tendre vers le « code current » (être sur les dernières 
versions)  

 Supprimer les spécifiques qui peuvent l’être grâce aux nouvelles fonctionnalités 
(personal form et form extension) 

 Améliorer l’expérience utilisateurs (personal form, form extension, Ux roles) 
 Simplifier et automatiser les processus JDE (Orchestrator) 
 Ouvrir et communiquer (Orchestrator, notifications) 
 Aller dans le Cloud (ou pas). 

 
 
Ce fut une expérience très enrichissante, je suis sorti de mon opérationnel et j’ai pu prendre du recul 
sur l’évolution souhaitable de notre outil cœur de métier. 
 
 
Vous trouverez ci-après quelques extraits des présentations qui m’ont particulièrement intéressé. 
 
 
Retours d’expérience clients IOT et RPA dans JDE : 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

Retour d’expérience de Martin Marietta qui a remplacé Salesforce par le CRM JDE et une 
vision client 360 (avec intégration réseaux sociaux).  
 
 

 
 
Avant / Après : 
 
 

 
 
JDE Communique 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

 
 
JDE automatise 
 

 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
JDE RPA ready : Exemple un robot de réapprovisionnement avec orchestrator  
 
 

  
 
 
JDE mobile 
 
  

 



 
 

 
 
Current Code : 
 
 

 
 

 


